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Wie finde ich den
richtigen Makler?
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CHECKLISTE

Maklersuche leicht(er) gemacht!

Alleine in Niirnberg finden Sie ca. 400 Immobilienmakler.
Und jeder einzelne davon behauptet, dass er professionell,
zuverldssig u.v.m. ist. Um in diesem Dschungel den richtigen
herauszufiltern, miissen Sie die richtigen Fragen stellen.
Diese finden Sie in unserer Checkliste mit praktischer
Vergleichsmaglichkeit.

Fachliche Qualifikation

KRITERIUM MAKLER A MAKLER B IMMONURNBERG
Ist der Makler ausgebildet?

- Immobilienkaufmann (IHK)

(3 Jahre Ausbildung) O O N

- Immobilienfachwirt (IHK)

(2 Jahre Weiterbildung O O N

nach dem Kaufmann)

- Immobilienmakler (IHK) O O O
(2-wochiger-Grundlagenkurs)

- sonstiges

Ist der Makler Mitglied in einem Berufs-

verband? Verbdnde haben Einstiegshtir- VD

den und prifen daher die Mitglieder.

Hat der Makler Erfahrung?

- Seit wie vielen Jahren arbeit er als
Immobilienmakler?

- Hat er Referenzen in der Umgebung
meiner Immobilie und kennt demnach das O O O
Verkaufsgebiet?

Ist der Makler gut bewertet? RO AGAGNEAG DA AGAGAGKE % % % X

(u.a. Google, Immowelt, Immobilien-
scout24, werkenntdenbesten)

— seit 2015 in NUrnberg
(ab 2018 als GmbH)

www.immonuernberg.de
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Auftritt und Prasentation

KRITERIUM MAKLER A MAKLER B
Hat der Makler ein reprasentatives Biiro?

Das weckt Vertrauen, auch bei den O O
Kéufern im Vergleich zum ,Klchentisch-

makler”.

Wie ist der Internetauftritt des Maklers?
Macht die Webseite einen
guten Eindruck? ﬁﬁi}%* *%%i}i}

Werden die Immobilien gut prasentiert?
(Bilder, Informationen)

- in den Immobilienportalen ﬁﬁﬁﬁ(ﬁ i\(i\(i%‘,ﬁ(‘;ﬁ?

(z.B. Immowelt, Immobilienscout24)

- im Exposé W W

Welche Zusatzleistungen bietet der
Makler an?

- Energieausweis

- AufmalB / Grundrisserstellung

- Empfehlung Handwerker

- Empfehlung Finanzierungspartner
far Immobilienkaufer
Sanierungsberatung

- Empfehlung Umzugsunternehmen
- Homestaging

Virtueller Rundgang

- sonstiges

OoOoOo0 oO00oo0O
OoOoOo0 oO00oo0O

IMMONURNBERG

Lindengasse 3,
NUrnberg-St.
Johannis

JAQAQA QA Qe

PAQA QA QA Gk
PAQR QA QA Gk

RO R

www.immonuernberg.de
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Besichtigungen

KRITERIUM MAKLER A MAKLER B IMMONURNBERG

Wie fuhrt der Makler Besichtigungen
durch? Sammelbesichtigungen sind eher
unangebracht, weil Interessenten so nicht
individuell betreut werden kénnen. Ins-
besondere bei héherpreisigen Immobilien
ist das ein No-Go.

- Einzeltermine O O N
O O

- Sammeltermine

Wann fuhrt der Makler Besichtigungen

durch?

- nur Montag bis Freitag wéhrend O O O
fester Arbeitszeiten

- flexibel, auch abends und | | N

am Wochenende

Immobilienbewertung

KRITERIUM MAKLER A MAKLER B IMMONURNBERG
Wurde der Verkaufspreis lhrer Immobilie O O ]
plausibel und nachvollziehbar berech-

net?

Personlicher Eindruck

KRITERIUM MAKLER A MAKLER B IMMONURNBERG
Geht der Makler auf Ihre Fragen ein? O O O
Nimmt sich der Makler ausreichend Zeit O O Cd

fur lhr Anliegen?

Wie ist lhr erster Eindruck? %%%%* %%%%* %%%%*
Provision

KRITERIUM MAKLER A MAKLER B IMMONURNBERG
Wie hoch sind die Maklergebihren? individuell vereinbar

www.immonuernberg.de
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Tipps

MAKLERWAHL

Diese Fehler sollten Sie vermeiden

Noch hohere Verkaufspreise, noch niedrigere Provisionen - die

Angebote konnte manchmal verlockender nicht sein. Aber

Vorsicht: Nicht immer ist alles Gold was glinzt!

01 Nehmen Sie nicht automatisch
den giinstigsten Makler.

Wie sagt man so schon ,wer billig kauft, kauft
zwei Mal®. GrofSe Online-Maklerketten werben
gerne mit niedrigen Maklergebithren. Das kann
(muss aber nicht) zu Lasten von Service und
Leistung fallen (Stichwort Ausbildung).

02 Nehmen Sie nicht automatisch
den Makler, der den héchsten
Verkaufspreis nennt.

Nattirlich wollen Sie Thre Immobilie gewinnbrin-
gend verkaufen. Dennoch kann nicht jeder Preis
am Markt erzielt werden. Oftmals setzen Makler
sehr hoch an, um einen Auftrag zu erhalten.
Spiter wird dann aber nach unten korrigiert -
und das sehen auch Kaufinteressenten. Die Tiir far
weitere Preisverhandlungen ist damit ge6ffnet.

03 Nehmen Sie nicht automatisch
den Makler mit dem gréBten
Namen.

In Niirnberg und der Region gibt es einige grofie
Player, aber auch das ist kein Garant fiir den best-
moglichen Service. Hier sind Sie manchmal nur
»einer von vielen“ — und wer will das schon?

04 Nehmen Sie nicht automatisch
den Makler, der Sie tagtdglich
kontaktiert.

Dranbleiben ist schon und gut, aber wer Sie mit
Anrufen und E-Mails nach dem Motto ,viel hilft
viel* formlich bombardiert, schiefit iiber das Ziel
hinaus. Es ist Thre Entscheidung, in welche Hinde
Sie Thre Immobilie legen — und dafiir konnen
Sie sich genau die Zeit nehmen, die Sie
brauchen.

www.immonuernberg.de



